Eisenwaren—Zeitungf

2/ 21.03.2020 - 72. Jahrgang

DAS
ORIGINAL

VON WIHA

Tools that work for you

2573
Marz 2020

\\: ) ~ -
o ., -
\ . I 2 ¢

5

TN

S

\ " 'i-‘-i\. .




Messen

Internationale Eisenwarenmesse

Verschiebung ist richtige
Entscheidung

Die urspriinglich fiir den 1. Marz 2020 in Koln geplante Internationale Eisenwarenmesse ist auf
einen neuen Termin im Februar 2021 verschoben worden. Damit reagiert die Koelnmesse auf
die sich verscharfende weltweite Lage rund um das Auftreten des Corona-Virus sowie auf die
Absagen zahlreicher Aussteller und Besuchergruppen. Wie das die Branche sieht, lesen Sie hier.

Foto: Koelnmesse

Besucher der Internationalen Eisenwarenmesse stromen in die Hallen. Dieser Anblick blieb der Branche in diesem Jahr verwehrt.

Was Donald Trump mit seinen Strafzol-
len, der Handelskrieg mit China, der
Krieg in Syrien und die Fliichtlingskrise
nicht geschafft haben - dem Corona-
Virus ist es gelungen: die Weltwirtschaft
ins Stocken zu bringen und die Aktien-
markte auf Talfahrt zu schicken. Dass
Leitindizes an den Borsen wie beispiels-
weise in Frankfurt und New York um fast
acht Prozent (Stand 9. Mirz) einbiifiten,
wurde zuletzt wihrend der Finanzkrise
2008 und davor nach ,Nine-Eleven” im
Jahr 2001 registriert. Nun also Corona.

Wirtschaft wird empfindlich
getroffen

Die deutsche (Messe-) Wirtschaft ist
von dieser Entwicklung natirlich
erheblich betroffen. Der Ausstellungs-
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und Messe-Ausschuss der Deutschen
Wirtschaft e.V. (AUMA) meint dazu:
»Unsere Branche steht gerade vor
gewaltigen Herausforderungen: Dass
gegenwartig viele Messen nicht wie
geplant stattfinden, sondern verscho-
ben werden, hat flir Aussteller, Besu-
cher, Dienstleister und Veranstalter
von Messen erhebliche Auswirkungen
- organisatorische und finanzielle.
Dennoch: Die Messeveranstalter ent-
scheiden verantwortungsbewusst und
in enger Abstimmung mit den Ausstel-
lern, Verbdnden und Gesundheitsbe-
horden iber die Durchfithrung ihrer
Messe.”

Der Umfang der finanziellen Auswir-
kungen lasse sich im Moment noch
nicht konkret beziffern, denn der

grofite Teil der betroffenen Messen soll
in der zweiten Jahreshilfte nachgeholt
werden. Fest stehe: Pro Jahr geben aber
Aussteller und Besucher 14,5 Mrd. Euro
flir Messen in Deutschland aus. Auch
wenn von dieser Summe wohl nur ein
kleiner Teil verloren gehe, werde das
die einzelnen Unternehmen und die
Volkswirtschaft insgesamt empfindlich
treffen, so der AUMA.

3.000 Aussteller waren erwar-
tet worden

Die ,Fensterbau Frontale und Holz-
Handwerk®, die urspriinglich vom 18.
bis 21. Mérz in Nurnberg stattfinden
sollte, ist auf den 16. bis 19. Juni die-
ses Jahres verschoben. Und auch die
Geschéftsfilhrung der Koelnmesse hat
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angesichts der aktuellen Entwicklun-
gen und des hohen Anteils asiatischer
Aussteller auf der Eisenwarenmesse die
aktuelle Situation neu bewertet und in
Abstimmung mit der Branche den 21.
bis 24. Februar 2021 als neuen Termin
festgelegt. Zur Erinnerung: Zur Inter-
nationalen Eisenwarenmesse, die alle
zwei Jahre in Koln die weltweit wich-
tigste Innovations- und Geschéftsplatt-
form der Hartwarenbranche darstellt,
waren etwa 3.000 Aussteller erwar-
tet worden, darunter rund 1.200 aus
China.

Was letztlich zu der Verschiebung der
Fisenwarenmesse gefiihrt hat, erkldrt
Matthias Becker, Director der Koeln-
messe, auf konkrete Anfrage von EZ
Tools & Trade: ,In den Wochen vor
Beginn der Eisenwarenmesse haben die
Koelnmesse viele Anfragen in Zusam-
menhang mit der weltweiten Diskussi-
on um das Auftreten des Corona-Virus
erreicht, das fiir die Koelnmesse wie
fiir die gesamte Branche eine grofie
Herausforderung darstellte. Die Koeln-
messe stand in standigem Austausch
mit den verantwortlichen Behérden,
um den Schutz aller Messeteilnehmer
zu gewihrleisten. Die begonnene Aus-
breitung des Corona-Virus in Europa
(Stand 25.02.2020) stellte ein neues,
unvorhergesehenes Ereignis dar, das
eine Neubewertung der Situation der
Messeverantwortlichen erforderlich
machte. Aufgrund der iibergeordneten
Zwangssituation hatte die Koelnmesse
keine andere Moglichkeit, als die Inter-
nationale Eisenwarenmesse zu ver-
schieben”, so Becker.

Keine Entschadigungs-
zahlungen

Die finanziellen Folgen seien zu dem
frithen Zeitpunkt noch nicht im Detail
zu beziffern. Es stehe aber fest, dass
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es Einbuflen in Millionenh6he geben
werde. Danach gefragt, ob die Koeln-
messe zusdtzlich Entschidigungszah-
lungen an Aussteller oder sonstige
Beteiligte befiirchten miisse, antworte-
te Becker: ,Entschiddigungszahlungen
setzen voraus, dass wir unsere vertrag-
lichen Verpflichtungen nicht erfillt
haben. Das Verschieben der Messe
erfolgte an Hand von Kriterien, die
denen entsprechen, die mittlerweile
auch das Robert Koch Institut fiir die
Beurteilung von Grofiveranstaltungen
veroffentlicht hat. Aufgrund der nicht
vorhersehbaren Umstidnde, die durch
das Corona-Virus verursacht werden,
mussten wir die Messe leider verschie-
ben. Die Entscheidung des Krisensta-
bes der Stadt Koln, der Koelnmesse
die Verschiebung der H&H Messe zu
empfehlen, zeigt, dass unsere Entschei-
dung bezogen auf die Eisenwarenmes-
se richtig war, weil die Situation im
Ergebnis vergleichbar ist. Im Fall von
iibergeordneten nicht vorhersehba-
ren Umstdnden schulden Messegesell-
schaften keinen Schadenersatz.”

Die Sicht der Aussteller

Einige Aussteller hatten ihre Teilnah-
me an der Messe abgesagt, bevor die
,offizielle Verschiebung” durch die
Koelnmesse bekannt wurde. Der in die-
sen Tagen oft verdffentlichte Wortlaut
,Die Gesundheit und Sicherheit der
Mitarbeiter, Kunden und Geschéafts-
partner haben fiir uns hochste Priori-
tat” ibte in der Folge einen gewissen
Druck auf die Unternehmen aus, fir
die die Absage noch nicht beschlos-
sene Sache war. Auf die Anfrage von
EZ Tools & Trade antwortete nur etwa
die Halfte der Firmen, man habe die
Absage aufgrund-der Coronavirus-
Verbreitung schon vor der offiziellen
Verschiebung beschlossen. Am Schluss
waren moglicherweise einige Ausstel-
ler froh, dass ihnen ihre eigene Ent-
scheidung durch die des Veranstalters
abgenommen wurde. ,Wir finden es
richtig, dass die Koelnmesse die Eisen-
warenmesse aufgrund der aktuellen
Entwicklungen und nach eingehen-

Matthias Becker: ,Aufgrund der iiberge-
ordneten Zwangssituation hatte die Koeln-
messe keine andere Moglichkeit, als die
Messe zu verschieben.”
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Michael Adam: ,Die Neuheiten persinlich
vorzustellen, wird wegen des Coronavirus
noch einige Zeit in Anspruch nehmen.”

der Beratung und Informationsaus-
tausch mit den offiziellen Stellen abge-
sagt hat”, heif’t es beispielsweise aus
einem Unternehmen. Ein Ausgleich
ist natiirlich nur in einem begrenzten
Rahmen moglich. ,Die Entscheidung
der Koelnmesse, die Eisenwarenmesse
um ein Jahr zu verschieben und beste-
hende Vertrdage aufrecht zu halten,
begriifien wir sehr”, sagt Bernd Lichter,
Geschaftsfithrender Gesellschafter der
Rhodius Schleifwerkzeuge. Insgesamt
hilt die Mehrheit der von EZ Tools &
Trade angefragten Aussteller die Ver-
schiebung der Messe fiir eine richtige
Entscheidung.

Den wirtschaftlichen Schaden, der
durch die Absage/Verschiebung der
Eisenwarenmesse entstanden ist, konn-
ten oder wollten die meisten befragten
Aussteller nicht beantworten. Ledig-
lich Herbert Geier, Marketingleiter der
Collomix GmbH, spricht da Klartext:
,Die fiir Collomix entstandene wirt-
schaftliche Schadenssumme beziffern
wir auf etwa 40.000 Euro.” Derzeit
sehe man keine Moglichkeit, den ent-
standenen Schaden zu kompensieren.
,Einen Teil der Messeaufwendungen
kénnen wir auf die nichste Veranstal-
tung iibertragen, andererseits werden
sich Reisekosten erhohen, da unsere
Kunden im Ausland trotzdem besucht
werden miissen”, so Geier weiter.
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Bernd Lichter: ,Anpassende Mafinahmen,
wie der alternative Bezug von Rohstoffen
direkt hier in Europa, sind denkbar.”

Kosten auf Minimum reduzieren
Kein groferer Schaden sei bei den reinen
Messekosten entstanden, erkldrt GYS
Geschiftsfithrer Jean-Louis Slegers. Der
Messestand sei ein Eigenaufbau, Hotels
und Restaurants hétten zum Glick kos-
tenfrei umgebucht werden konnen.
»Eine Aussage zu entfallenem Umsatz
ist schwer zu treffen, die internationale
Messe hat einerseits die Funktion neue
Kontakte zu kniipfen, alte Geschafts-
beziehungen zu pflegen und Image-
Werbung zu betreiben — aber anderseits
werden von Kunden auch Investitions-
entscheidungen getroffen”, so Slegers.
Auch Michael Adam, Prokurist und
Marketingleiter beim Werkzeugherstel-
ler nws, konnte mit seinem Team die
anfallenden Kosten auf ein Minimum
reduzieren, schitzt aber die Moglichkei-
ten, den ideellen Schaden zu kompen-

Foto: Collonnix

Herbert Geier: , Die fiir Collomix ent-
standene wirtschaftliche Schadenssumme
beziffern wir auf etwa 40.000 Eiiro.”
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sieren, nicht sonderlich grof ein: ,Gerne
wiirden wir unseren Geschéftspartnern
einige Neuheiten erst einmal personlich
und exklusiv vorstellen. Dies wird aber
in Anbetracht der beunruhigenden Ent-
wicklung des Coronavirus noch einige
Zeit in Anspruch nehmen.”

Weitere Beeintrdchtigungen, die auf
das Coronavirus zuriickzufithren sind,
beispielsweise in der Produktion, sind
bei den von der EZ angefragten Unter-
nehmen kaum zu vernehmen. ,Die
Giinzburger Steigtechnik produziert aus-
schlieflich am Heimatstandort in Giinz-
burg, was uns in dieser Situation sehr
zugute kommt”, heifit es beispielsweise
aus Giinzburg. Im Zuliefererbereich setze
man vor allem auf Partner aus Deutsch-
land und Europa. Ahnlich beschreibt
Ludwig Kellner, Geschiftsfiithrer von
Bedrunka+Hirth, die Situation: ,Die Fer-
tigung erfolgt ausschliefflich am Stand-
ort in Briunlingen und es werden keine
Halbfertigteile aus dem Ausland bezo-
gen.” Bernd Lichter von Rhodius erganzt:
»Aktuell spiiren wir noch keine Beein-
trachtigungen. Anpassende Mafnahmen
in der Beschaffung und Logistik, wie
beispielsweise der alternative Bezug von
Rohstoffen direkt hier in Europa, sind
denkbar. Zudem beschranken wir unsere
internationalen Reisetétigkeiten auf das
notwendige Minimum.”

Lagerkapazitaten gegen Eng-
péasse

Schweifigerdtehersteller GYS sieht sich
aus anderem Grund gut fiir etwaige
Engpasssituationen geriistet. ,Die GYS-
Gruppe hat Anfang Januar 2020 das neue
Logistikzentrum in Laval (F) mit 12.000
Palletten-Stellpldtzen in Betrieb genom-
men. Dadurch sind wir mit erhohten
Lagerkapazitdten ins Jahr 2020 gestartet.
Die derzeitigen Bestdande sollten es daher
ermoglichen, weiterhin die bestmégliche
Qualitidt der Dienstleistung zu gewéhr-
leisten”, erkldrt Jean-Louis Slegers die
Situation fiir sein Unternehmen. Und
Herbert Geier von Collomix verweist dar-
auf, dass die Lieferungen aus Fernost per
Schiff meist einen Zeitraum von ca. sechs
Wochen benétigen. ,Daher kénnen wir
aktuell noch keine Lieferverzogerungen
von Komponenten aus Asien feststellen,
wir stellen uns aber auf Verzégerungen
und Engpiésse spdtestens bis Mitte/Ende
April ein.”

Auf die Frage, welche Wege die Aussteller
wihlen, um doch noch mit ihren Kun-
den tber die Neuheiten zu kommunizie-
ren, erhielt EZ Tools & Trade ganz unter-
schiedliche Antworten. ,Neuheiten auf
einer Messe zu présentieren, bedeutet fiir
uns: ,Qualitit zum Anfassen”, Neues zu
entdecken, um sich von der Beschaffen-
heit, der Qualitat und der Funktionalitat
zu liberzeugen”, erkldrt Bedrunka+Hirth
Geschiftsfithrer Kellner. Diese Mehrwerte
konnten nicht iiber Prospekte, Internet-
auftritt oder dhnliches kompensiert wer-
den. Daher 1adt Bedrunka+Hirth die Kun-
den nach Brdunlingen oder Remscheid in
die Ausstellungsrdume ein. ,Auflerdem
stehen nattirlich alle Messe-Neuheiten
digital auf der Website”, so Kellner. Ein
anderer Hersteller, der interessanterwei-
se nicht genannt werden will, hat intern
eine kleine Hausmesse veranstaltet und
die Presseinformationen mit Produkt-
neuheiten an diverse Redaktionen ver-
schickt.

Alternative Programme

Etwas erfindungsreicher zeigte sich die
August Riggeberg GmbH & Co.KG:
»Durch die Absage der Teilnahme und
die anschlieffende Verschiebung der
Eisenwarenmesse kdnnen wir unseren
Partnern und Kunden unsere Innovatio-
nen und Highlights des Jahres 2020 dort
nicht zeigen”, bedauert Jorg Hesse, Pferd-
Geschiftsfihrer Vertrieb und Marketing.
,Darum starten wir am 1. Mérz 2020,
also am urspriinglich geplanten ersten
Messestag, die ,Pferd Innovation Days‘”.
An jedem der Messetage hat der Herstel-
ler ein neues Produkt vorgestellt, darun-
ter gleich am Sonntag eine Weltpremiere
im Trennen. ,Erleben Sie die ,Pferd Inno-
vation Days’ online und lernen Sie die
Highlights im Pferd-Programm kennen”,
wirbt Jorg Hesse dafiir, der Aktion im
Netz zu folgen. In den darauffolgenden
Wochen werden weitere neue Produkte
fiir effektiveres, wirtschaftlicheres und
sicheres Arbeiten enthiillt, gibt der Pferd-
Geschéftsfiihrer einen Ausblick auf die
Zeit ,nach der Messe".

»Die Kommunikation tiber die urspriing-
lich und zusétzlich zur Messe geplanten
Kanile wird vollumfénglich stattfinden”,
teilt Mario Sommer, Marketingleiter der
Wiha Werkzeuge GmbH, mit. Und wei-
ter: ,Unsere Neuheiten begleiten ein breit
angelegtes Paket an Print-, Online- und
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Social-Media-Aktivititen, die sowohl den
Handel als auch die Anwender iiber unse-
re Einfithrungsprodukte informieren wer-
den. Das gesamte Vertriebsteam arbeitet
auf Hochtouren daran, die fiir die Messe
geplanten, personlichen Gesprache mit
unseren Fachhandels- und Geschiftspart-
nern in kleinerem, geschiitztem Rahmen
nachzuholen. Produktmuster, Kommuni-
kationsbeispiele sowie eine ausfithrliche
Prisentation gehoren dabei immer dazu.
Zum Gliick sind wir in der komfortablen
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Jean-Louis Slegers: ,Die Messe hat fiir uns
die Funktion neue Kontakte zu kniipfen,
alte Geschiiftsbeziehungen zu pflegen und
Image-Werbung zu betreiben.”

Situation, geniigend Material zur Ver-
fiigung zu haben, auch fern der Messe-
Plattform mit unterschiedlichen Instru-
menten unsere Produkte und Displaylo-
sungen addquat vorstellen zu kdnnen.”
Wiha hilt es insgesamt aber nicht fir
moglich, ,einen von langer Hand und
sehr représentativ geplanten Messeauf-
tritt bei Veranstaltungen wie der Kolner
Fisenwarenmesse zu kompensieren.”

Alternativprogram bei Wolfcraft: Das
Unternehmen lud seine Kunden ein,
ab Sonntag, den 1. Midrz, den digitalen
Messestand unter digital-fair.wolfcraft.
com zu besuchen, um sich dort tiber alle
Messehighlights zu informieren. Der Her-
steller Schellenberg, der die Baumarkte
mit Rollladenantrieben, Smart-Home-
Produkten und weiterem Zubehor belie-
fert, hat sich kurzerhand dazu entschlos-
sen, seinen geplanten Messestand 1:1 am
Unternehmensstandort in Siegen aufzu-
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bauen und Kunden dorthin einzuladen.
Eigenen Angaben zufolge soll der Mes-
sestand noch bis zum 31. August dieses
Jahres dort zu besuchen sein.

Sicht der Handler

Von den beiden Einkaufsverbundgrup-
pen E/D/E und E.LS. war auf Anfrage
von EZ Tools & Trade keine Stellung-
nahme zum Thema , Verschiebung der
Internationalen Eisenwarenmesse” zu
bekommen. Lediglich Andreas Ridder,
Geschiftsfithrer der Kooperation Nord-
west, dullerte sich: ,Wir hatten uns
bereits vor der Terminverschiebung fiir
einen Verzicht der Teilnahme an dieser
Grofiveranstaltung aus Sorge um das
Wohl unserer Mitarbeiter entschieden.
Gesundheit ist das wichtigste Gut und
steht an erster Stelle. Auch wenn wir
diesen Schritt und die gesamte Entwick-
lung sehr bedauern.” Die Eisenwaren-
messe sei ein wichtiges Event, um sich
komprimiert iiber die neuesten Trends
in der Branche zu informieren, so Ridder
weiter. ,Das entfillt jetzt leider in die-
sem Jahr. Wir rechnen zudem mit einer
wahren Terminflut in den kommenden
Monaten als Konsequenz dieser Ver-
schiebung, die so nicht eingéplant war.
Und davon ist sicherlich auch unsere
Terminplanung betroffen.” Die derzeiti-
ge Beschaffung mancher Artikel ist bei
Nordwest, wie bei vielen anderen Unter-
nehmen auch, ein zentrales Thema.

Foto: Nordwest

Andreas Ridder: , Wir rechnen mit einer
Terminflut in den kommenden Monaten
als Konsequenz dieser Verschiebung, die so
nicht eingeplant war.”

Man versuche, durch ein hohes Mafl an
Bevorratung die Lieferfihigkeit aufrecht
zu erhalten und den wirtschaftlichen
Schaden zu minimieren.

Ausblick

Wie die Koelnmesse erklidrt, steht sie
bereits mit den Ausstellern der Inter-
nationalen Eisenwarenmesse in Kon-
takt, um die weiteren Planungen fir
2021 anzustofien. Der Veranstalter
befand sich zum Zeitpunkt des Redak-
tionsschlusses dieser Ausgabe in inter-
nen Vorbereitungen fiir die Eisenwa-
renmesse im ndchsten Jahr. Seit dem
16. Midrz 2020 erhalten die Aussteller
ihre Standbestatigung fiir 2021.

Aktuelle Mitteilung der Koelnmesse

Nachste Eisenwarenmesse: 21. bis 24.02.2021
Die in diesem Jahr verschobene Internationale Eisen-
warenmesse hat einen neuen Termin. Sie findet vom

21. bis 24.02.2021 in Koln statt.

Der neue Termin wurde in Abstimmung mit der
Branche festgelegt und findet unter den Ausstellern
breite Zustimmung. Alle bestehenden Vertrdge mit
den Ausstellern behalten ihre Giiltigkeit, die Hallen-
belegung 2021 bildet 1:1 die bestehenden Planungen

aus 2020 ab.

2021 gibt es in K6ln nur eine Leitmesse der Hart-
warenbranche: Die fiir Mdrz geplante Asia-Pacific
Sourcing wird in die Eisenwarenmesse integriert. Die
iiberndchste Veranstaltung findet dann wie geplant

im Friithjahr 2022 statt.

Alle bezahlten Tickets werden automatisch erstat-
tet. Die Koelnmesse wird dies in den kommenden
Wochen zentral veranlassen, die Kiufer miissen

nichts weiter unternehmen.

INTERNATIONALE
EISENWARENMESSE

PACIFIC
SOURCING
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